
 
 

 
III Semana Acadêmica 

 
 

PROGRAMAÇÃO 
 
 

Campus Curitiba  
 

Segunda-Feira – 11 de Maio 
 

 
11/05/2009 -  08:00 – 11:30 
 
APRESENTAÇÃO DA ESCOLA DE NEGÓCIOS PARA ALUNOS DE C OLÉGIOS DE ENSINO 
MÉDIO  
Palestra: Autoconhecimento e Projeção Profissional - professor Marciano Cunha 
Auditório Gregor Mendel 280  vagas  
 
11/05/2009 - 14:00 – 17:30   
 
APRESENTAÇÃO DA ESCOLA DE NEGÓCIOS PARA ALUNOS DE C OLÉGIOS DE ENSINO 
MÉDIO  
Palestra: Autoconhecimento e Projeção Profissional - professor Marciano Cunha 
Auditório Gregor Mendel 280  vagas. 
 
11/05/2009 -  19:30 – 20:00 
 
CERIMÔNIA DE ABERTURA  
 
Discurso de Abertura  
Pró – Reitor Robert Carlisle Burnett 
Decano da Escola de Negócios - Prof. Eduardo Damião  da Silva  
 
 



11/05/2009 -  20:00 – 21:00 
 
Palestra: “Não Sabendo que era impossível ele foi lá e fez”  
Considerada uma das 10 melhores palestras do Brasil, traça um paralelo com o esporte adaptado para 
pessoas portadoras de deficiência e o desafio dos negócios, estratégia, gerenciamento de dificuldades, 
superação e trabalho em equipe. Afinal, nos dias de hoje, precisamos estar aptos a enfrentar desafios, 
tomar decisões importantes e enxergar oportunidades. Para que um indivíduo dê o melhor de si em todas 
as suas ações na vida, é preciso que ele esteja motivado e consiga superar-se sempre.  
 
Steven Dubner  
O prof. Steven Dubner é formado em Educação Física e se especializou nos últimos 32 anos em esporte 
para as pessoas portadoras de deficiência no Brasil e nos Estados Unidos. Dubner é um dos fundadores 
da ADD - Associação Desportiva para Deficientes – uma instituição sem fins lucrativos que tem como 
principal objetivo desenvolver e integrar as pessoas portadoras de deficiência no Brasil por meio do 
esporte adaptado e educação. O professor foi técnico da seleção brasileira masculina de basquete em 
cadeira de rodas, trabalhou e competiu em diversos países da América, Europa, Ásia e África. Atuou 
também junto ao Comitê Paraolímpico Brasileiro e a Confederação Brasileira de Basquete em Cadeira de 
Rodas e participou de diversas Paraolimpíadas. Algumas empresas nas quais já ministrou esta palestra: 
3M, Embraer, Coca-Cola, Ambev, Grupo Ipiranga, Johnson & Johnson, Bradesco, Banco Real, Itaú, 
Unibanco, Bic Banco, Santander, Amcham, Bosch, Reebok, Adidas, Atlas Schindler, Sony, Flamengo, 
Corinthians, Unicamp, USP, UNIP, Rede Globo, SBT, Gerdau, Nestlé, Rotary, Lions, ABAD, CDL,  
Consulting House, Alcoa, Sebrae, GM,  Ford, Fiat, Peugeot, Volkswagen, Mercedes, Citroen, American 
Airlines, Prudential, Merryl Lynch. 
 
Teatro Tuca – CCET (Bloco Azul) -  581 vagas (ao vi vo) 
 
Transmissão simultânea do Tuca para o Auditório Gregor Mendel - CCBS (Bloco Verde)  280 v agas  
 
Transmissão simultânea do Tuca para o Auditório Mario Braga - CCBS (Bloco Verde) 196 vaga s 
 
Transmissão simultânea do Tuca para o Auditório Carlos Costa - CCBS (Bloco Verde) 196 vag as  
 
 

 

Terça-Feira – 12 de Maio 
 

PALESTRAS 
 

12/05/2009 -  08:00 -9:00 
 
Stress: Realidade ou Fantasia? 
A palestra versa sobre os problemas do mundo moderno e suas implicações no desempenho profissional 
e na vida pessoal. 
 
Dr. Dagoberto Requião  
Dr. Dagoberto Hungria Requião é médico especialista em psiquiatria, professor da cadeira de Psiquiatria 
da PUCPR, diretor do Hospital Psiquiátrico Nossa Senhora da Luz – Curitiba, PR; Diretor do IPAD – 
Instituto de Prevenção e Atenção às Drogas e Coordenador do Curso de Pós Graduação em 
Dependências Químicas da PUCPR. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 



12/05/2009 -  08:00 -9:00 
 
Petra Personal Trader - Análise Técnica e Mercado d e Opções com a ferramenta Home 
Broker 
Apresentação Renda Variável - Investimento em Ações, Diversificação, Carteira Administrada, Clube de 
Investimento, IR, Home Broker, Mercado de Opções e Análise Técnica) 
 
Fábio Arazaki 
Fábio Sadao Arazaki, profissional do mercado financeiro, é Orientador de Investimentos, com formação 
em Operações de Mega Bolsa, certificado pela BM&F Bovespa. Certificado pela ANCOR como Agente 
Autônomo de Investimentos, possui experiência em ministrar palestras sobre o mercado financeiro, 
mercado de ações, tesouro direto, operações estruturadas, mercado de opções,  ferramenta home broker 
e atua como palestrante oficial da Petra Corretora. 
 
Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas   
 
 
12/05/2009 -  09:30 -10:30 
 
Junior Achievement 
A Junior Achievement é uma associação educativa sem fins lucrativos, fundada em 1919 e mantida pela 
iniciativa privada, que atua em mais de 112 países. Seu objetivo é despertar nos jovens, ainda na escola, 
o espírito empreendedor, através de programas práticos de educação econômica, proporcionando uma 
visão clara do mundo dos negócios e facilitando o acesso ao mercado de trabalho. 
 
Andréia Moleta 
Formada em Administração de Empresas com Habilitação em Marketing pela Faculdade União - Ponta 
Grossa. MBA em Gestão Empresarial pelo IBPEX. Gestora de Programas do Ensino Médio e Gestora 
de Expansão na Junior Achievement desde 2005. 
 
Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 v agas 
 
 
12/05/2009 -  09:30 – 10:30 
 
 Empreendedorismo 
Nessa palestra o autor apresenta a atividade empreendedora como opção de carreira. O 
desenvolvimento é baseado na experiência de sucesso do autor e em inúmeros casos estudados e 
vivenciados nas últimas décadas. 

Ronal Degen 
Engenheiro, Mestre em Administração pela Universidade de Michigan. Vice-presidente do conselho de 
Administração da Masisa S.A. Ex-presidente da The Plycem Company Inc. Ex-presidente Executivo do 
mercosul do grupo Amanco. Ex-presidente executivo da CPFL (Companhia Paulista de Força e Luz). 
Ex-vice-presidente do Grupo Abril. Foi professor da FGV.  
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  

 
 
 
 
 
 
 



 
 

NEO - NÚCLEO DE EMPREGABILIDADE E OPORTUNIDADES  
 
12/05/2009 -  09:00 - 12:00  
 
O Núcleo de Empregabilidade e Oportunidades, em parceria com empresas que atuam em 
Recrutamento e Seleção oferecem um espaço para que os alunos da Escola de Negócios possam ter 
acesso a diversas vagas para trabalhos efetivos e estágios, em nível de graduação e pós-graduação. 
Cada empresa utilizará uma sala na Escola de Negócios para cadastro e dicas sobre o perfil do atual 
profissional da área.  
Empresas participantes: NOSSA RH, GRUPO FOCO, A PRI ORI RH, ETHIGROUP, ESSO e AMBEV. 
 
Salas do térreo da Escola de Negócios 
 
* É importante ressaltar que esse espaço específico não constitui atividades de formação, mas de oportunidades 
profissionais. Por esse motivo, não gera horas de atividades complementares. 
 
 

PALESTRAS 
 
12/05/2009 -  19:30 – 20:30 
 
Inovação e Empreendedorismo: um Mundo para o futuro . 
Nessa palestra o autor, um dos mais respeitáveis executivos brasileiros das últimas 4 décadas,  
apresentará a inovação e o empreendedorismo como ferramentas-chave para o sucesso econômico do 
Brasil. 
 
Ozires Silva 
É oficial da Aeronáutica e engenheiro formado pelo Instituto Tecnológico de Aeronáutica (ITA). Destaca-
se por sua contribuição no desenvolvimento da indústria aeronáutica brasileira. Capitaneou a equipe 
que projetou e construiu o avião Bandeirante. Liderou em 1970 o grupo que promoveu a criação da 
Embraer, uma das maiores empresas aeroespaciais do mundo. Deu início à produção industrial de 
aviões no Brasil. Presidiu a empresa até 1986, quando aceitou o desafio de ser presidente da 
Petrobras, onde atuou até 1989. Em 1990, assumiu o Ministério da Infra-estrutura e, em 1991, retornou 
à Embraer, desempenhando um papel importante na condução do processo de privatização da 
empresa, concluído em 1994. Também atuou como presidente da Varig por três anos (2000-2003) e 
criou em 2003 a Pele Nova Biotecnologia, primeiro fruto da Academia Brasileira de Estudos Avançados, 
empresa focada em saúde humana cuja missão é a pesquisa, desenvolvimento e produção de 
tecnologias inovadoras na área de regeneração e engenharia tecidual. Ozires Silva também faz parte de 
uma série de Conselhos e de Associações de Classe. 

Teatro Tuca – CCET (Bloco Azul) - 581 vagas  
 
 
12/05/2009 -  19:30 – 20:30 
 
Inovação e Empreendedorismo: um Mundo para o futuro . 
 
Transmissão Simultânea do TUCA para Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 vagas 
 
 
 
 



12/05/2009 -  19:30 – 20:30 
 
Perspectivas para o profissional de administração 
CRA – Conselho Regional de Administração  
Nessa palestra serão abordadas perspectivas para o exercício da profissão de administrador em face das 
mudanças sociais e econômicas ocorridas nas últimas décadas. 
 
Gilberto Serpa Griebeler 
Graduado em Economia e em Administração de Empresas pela Universidade Federal do Paraná. Atuou 
como Secretário de Estado da Comunicação Social no período de 1991 a 1992, e como Secretário de 
Estado da Administração e da Previdência em 1994, ambos no Governo do Paraná. Foi presidente da 
Fundação COPEL (1979). Na COPEL, foi Diretor Econômico-Financeiro em 1993, e Diretor de Gestão 
Corporativa. Atualmente, Griebeler é presidente da Centrais Elétricas do Rio Jordão (Elejor) 
 
Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas   
 
 
12/05/2009 -  19:30 – 20:30 
 
 MP 449 - o Regime Tributário de Transição (RTT) e outros as pectos tributários  
Finalmente, foi publicada a MP nº 449/2008, que procurou atender ao objetivo da neutralidade tributária, 
permitindo que os contribuintes optassem pelo RTT – Regime Tributário de Transição. A palestra 
abordará a interpretação da Medida Provisória nº 449, suas principais características, quem poderá 
optar, qual é o momento de opção entre outros assuntos pertinentes à área contábil. 

PricewaterhouseCoopers – palestrantes: Regiane  Jen kins e Juliana Cavalheiro  

Regiane Furtado Croesy Jenkins  - gerente de consultoria tributária da PricewaterhouseCoopers, tendo 
como ênfase trabalhos de compliance  e consultoria relacionados aos tributos diretos (IRPJ e CSLL), 
indiretos (PIS e COFINS) e preços de transferência. Possui experiência em análise sobre aspectos 
societários e tributários atinentes a reorganizações societárias, especialmente fusões, cisões, 
incorporações e aquisições de empresas nacionais e multinacionais e atua no desenvolvimento de 
processos de planejamentos tributários preventivos e corretivos, criando processos de racionalização 
tributária. É advogada formada pela Faculdade Curitiba e contadora formada pela FAE.  
 
Juliana de Paula Cavalheiro  - gerente de consultoria tributária da PricewaterhouseCoopers, contadora 
formada pela FESP e pós-graduada em Direito Tributário pelo IBPEX. Possui conhecimentos tributários 
avançados, executando trabalhos na área de compliance em tributos diretos, indiretos e preços de 
transferência e atuando na avaliação e análise de aspectos fiscais, societários e organizacionais e 
planejamentos tributários diversos. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 
 
12/05/2009 -  21:00 – 22:00 
 
Os Desafios do Marketing Internacional   
A apresentação abordará o processo de internacionalização de marcas brasileiras, destacando casos 
práticos e evidenciando os principais cuidados a serem tomados pelas empresas brasileiras na análise 
mercadológica e no planejamento estratégico internacional. 
 
Thiago Amhof de Macedo  
 
Bacharel em Marketing pela Universidade Tuiuti do Paraná (UTP) e pós-graduado em Gestão do Varejo - 
Pontifícia Universidade Católica do Paraná - PUCPR. Sócio-proprietário da empresa Le Mont Café 



Gourmet e acionista de uma holding no mercado europeu. Atua também como consultor nas áreas de 
Marketing Internacional e Branding e ocupa o cargo de Diretor de Marketing do CEXPAR - Instituto de 
Comércio Exterior do Paraná. Idealizador e coordenador do NINBE - Núcleo Internacional de Negócios 
Brasil - Espanha. Atuou como Vice-presidente do Comitê de Comércio Exterior da AMCHAM - Câmara 
Americana de Comércio de Curitiba entre 2006 e 2008.   Ministra palestras no Brasil e no exterior sobre 
assuntos relacionados ao mercado internacional. 
 
Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas  
 
 
12/05/2009 -  21:00 – 22:00 
 
Como consolidar a área de Comunicação como parte es tratégica de uma organização?  
Linguagem, públicos e ferramentas do ambiente corporativo alinhados para a construção de uma 
mensagem eficaz e com credibilidade para quem está dentro e fora da companhia. O desafio diário 
de conseguir influenciar pessoas para a obtenção dos resultados da organização.      
 
Adriana Teixeira  
 
Formada em Jornalismo pela Faculdade de Comunicação Social Cásper Líbero (SP) e pós-graduada em 
Marketing pelo IBMEC. Começou a carreira trabalhando em diversos veículos de imprensa de São Paulo 
e do Paraná na área de televisão. Nos últimos 10 anos passou pela Redação de canais como SBT, CNT, 
TV Exclusiva, TV Educativa e Record, atuando como repórter e apresentadora de telejornais. É 
responsável pela área de comunicação externa da Kraft Foods Brasil desde 2006. 
  
Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 v agas  
 
 
12/05/2009 -  21:00 – 22:00 
 
Conhecendo o mercado de ações e o Homebroker 
A palestra terá como objetivo apresentar o mercado de ações e o seu funcionamento bem como algumas 
modalidades de investimentos utilizando HOMEBROKER. 
 
Eduardo Araújo Lima - Fusion Investimentos 
Sócio responsável pela área de captação e relacionamento com clientes na Fusion Investimentos, 
representante exclusivo do BANIF INVEST no Paraná. Graduado em Relações Internacionais pela 
Unicuritiba. Agente Autônomo de Investimento Autorizado pela CVM e Certificado pela Associação 
Nacional dos Bancos de Investimentos. Atuando do mercado Financeiro desde 2005 onde passou por 
empresas como Citibank e Santander sendo responsável pelo relacionamento com clientes investidores. 
 
Alessandro Mesquita Mavignier  
Bacharel em Ciências Econômicas pela Faculdade IBMEC-RJ. Ingressou no Grupo Banif há 4 anos, onde 
atualmente é superintendente de renda variável do BanifInvest, home broker da corretora Banif. No 
mercado Financeiro desde 1999, trabalhou no Opportunity Asset Management, Banco Modal e Máxima 
Asset Management. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 
 
 
 
 
 
 



 
 

NEO - NÚCLEO DE EMPREGABILIDADE E OPORTUNIDADES  
 
12/05/2009 -  18:00 - 21:00 
 
O Núcleo de Empregabilidade e Oportunidades, em parceria com empresas que atuam em 
Recrutamento e Seleção oferecem um espaço para que os alunos da Escola de Negócios possam ter 
acesso a diversas vagas para trabalhos efetivos e estágios, em nível de graduação e pós-graduação. 
Cada empresa utilizará uma sala na Escola de Negócios para cadastro e dicas sobre o perfil do atual 
profissional da área.  
Empresas participantes: NOSSA RH, GRUPO FOCO, A PRI ORI RH, ETHIGROUP, ESSO e AMBEV. 
 
Salas do térreo da Escola de Negócios 
 
* É importante ressaltar que esse espaço específico não constitui atividades de formação, mas de oportunidades 
profissionais. Por esse motivo, não gera horas de atividades complementares. 
 
 
 

Quarta-Feira – 13 de Maio 
 
 
13/05/2009 –  8:00 - 9:00  
 
Conhecendo o mercado de ações e o Homebroker 
A palestra terá como objetivo apresentar o mercado de ações e o seu funcionamento bem como algumas 
modalidades de investimentos utilizando HOMEBROKER. 
 
Eduardo Araújo Lima - Fusion Investimentos 
Sócio responsável pela área de captação e relacionamento com clientes na Fusion Investimentos, 
representante exclusivo do BANIF INVEST no Paraná. Graduado em Relações Internacionais pela 
Unicuritiba. Agente Autônomo de Investimento Autorizado pela CVM e Certificado pela Associação 
Nacional dos Bancos de Investimentos. Atuando do mercado Financeiro desde 2005 onde passou por 
empresas como Citibank e Santander sendo responsável pelo relacionamento com clientes investidores. 
 
Alessandro Mesquita Mavignier  
Bacharel em Ciências Econômicas pela Faculdade IBMEC-RJ. Ingressou no Grupo Banif há 4 anos, onde 
atualmente é superintendente de renda variável do BanifInvest, home broker da corretora Banif. No 
mercado Financeiro desde 1999, trabalhou no Opportunity Asset Management, Banco Modal e Máxima 
Asset Management. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) -  280  vagas  
 
 
13/05/2009 –  9:30 - 10:30 
 
Novas Mídias para novos consumidores  
A internet e as novas tecnologias têm contribuído para a formação de uma nova sociedade e de um novo 
consumidor. Um consumidor mais exigente, menos fiel às marcas e que busca cada vez mais interação 
com os meios de comunicação e com os produtos e serviços que consome. É nesse cenário que 
despontam as "novas mídias", ferramentas que visam aproximar as marcas anunciantes de seu público, 



através de ações mais personalizadas e pontuais. A palestra aborda estas transformações e destaca a 
necessidade dos profissionais conhecerem e se adaptarem a essa nova realidade. 
 
Ney Queiroz   
Ney Queiroz Azevedo é formado em Comunicação Social e Direito. Mestre pela PUC-PR, é Professor de 
Mídia, Novas Mídias, Marketing e Direito do Consumidor na UniBrasil. Professor do MBA em Marketing e 
Publicidade da Universidade Positivo. É Diretor Executivo da Centermídia, empresa do Grupo 
Outdoormídia e Consultor de Comunicação e Marketing de empresa multinacional do setor de energia. 
Autor do blog Mídia e Consumo.com.br. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) -  280  vagas  
 
 
 
 

NEO - NÚCLEO DE EMPREGABILIDADE E OPORTUNIDADES  
 
13/05/2009 –  09:00 - 12:00 
 
O Núcleo de Empregabilidade e Oportunidades, em parceria com empresas que atuam em 
Recrutamento e Seleção oferecem um espaço para que os alunos da Escola de Negócios possam ter 
acesso a diversas vagas para trabalhos efetivos e estágios, em nível de graduação e pós-graduação. 
Cada empresa utilizará uma sala na Escola de Negócios para cadastro e dicas sobre o perfil do atual 
profissional da área.  
Empresas participantes: NOSSA RH, GRUPO FOCO, A PRI ORI RH, ETHIGROUP, ESSO e AMBEV. 
 
Salas do térreo da Escola de Negócios 
 
* É importante ressaltar que esse espaço específico não constitui atividades de formação, mas de oportunidades 
profissionais. Por esse motivo, não gera horas de atividades complementares. 
 
 
 
 

PALESTRAS 
13/05/2009 –  19:30 – 22:00 
 
CRC Conselho Regional de Contábeis e KPMG 
Atuação do profissional de Ciências Contábeis no mercado. 
 
Lucélia Lecheta   
Formada em Ciências Contábeis pela Fae e pos graduada em Planejamento Tributário pela UNICENP. 
Sócia fundadora e administradora do escritório Lecheta Contabilidade SS Ltda., localizado em 
Mandirituba desde 1989. Conselheira Suplente do CRC-Pr no mandato 2004 a 2007.Conselheira Efetiva, 
e Vice Presidente da Câmara de Desenvolvimento Regional , desde janeiro de 2008. Vogal da Junta 
Comercial do Estado do Paraná - JUCEPAR, indicada pelo CRC-Pr em lista tríplice e nomeada pelo 
Governador do Estado para o mandato 2007 a 2010. Membro da Comissão Estadual da Mulher 
Contabilista do CRC-PR. Membro fundador do IPMCONT – Instituto Paranaense da Mulher Contabilista.    
  
Aplicabilidade da 11.638 e sobre aspectos tributári os 
A Lei 11638/07 apresenta em seu texto mudanças que muitos empresários e , contabilistas e controllers 
comentam,mas na realidade a grande virtude da norma não está compreendida em seu todo pelo 
empresariado, pelos contabilistas e correlatos. A transição de uma contabilidade meramente fiscal muda 
seu objetivo para uma contabilidade voltada ao mercado, onde gestores usarão para suas decisões, 



fortalecendo assim a classe contábil. Assim, além da mudança de critério, não mais pela forma, ou seja, 
contabilidade deixa de ser baseada pelo registro do valor original e domínio de normas tributárias - 
fiscais, para ser uma contabilidade voltada à essência econômica demonstrando de fato o patrimônio da 
Entidade.  
 
Enéas Moreira  
Enéas Moreira - ERNST & YOUNG - Bacharel em Ciências Contábeis pela Faculdade Católica de 
Administração e Economia (FAE), de Curitiba, e mestre em Ciência Contábeis pela Universidade do 
Vale do Rio dos Sinos (UNISINOS), no Rio Grande do Sul. Mais de 15 anos de experiência na área 
tributária, focados especialmente em Planejamentos Tributários nacionais e internacionais, 
Reorganizações Societárias e Fusões e Aquisições. Já atuou em trabalhos de consultoria para algumas 
das maiores empresas brasileiras, de diversos setores e origens. É Sócio de Assessoria Tributária no 
escritório de Curitiba, responsável pelo atendimento pelo atendimento a diversos clientes nacionais e 
multinacionais.  
 
Teatro Tuca - CCET (Bloco Azul) - 581 Vagas  
 
 
13/05/2009 –  19:30 – 20:30 
 
A influência da Cultura Sobre o Comportamento de Co nsumo e as Estratégias de 
Marketing na China. 
A cultura é o fator mais influente no comportamento do consumidor e consequentemente na escolha das 
estratégias de marketing para atingir o mercado desejado. Nesta palestra serão exploradas as diferenças 
culturais entre Brasil e China, seu impacto no comportamento de consumo e como empresas precisaram 
adaptar suas estratégias para atender o mercado Chinês. 
 
Fabiana Escudero  - doutoranda e mestre em Administração pela UFPR, com experiência na 
gerência de marketing nacional e internacional.  
 
Merklen Li  - mestre em Administração pela UFPR e consultor em Negócios Internacionais.  
Com uma vivência de dois anos na China, foram responsáveis pela constituição e administração da filial 
chinesa de uma empresa nacional, coordenando os esforços de mercado in loco e pela fundação da 
Grays Associates, empresa de consultoria especializada em estratégias de internacionalização e 
comércio exterior que realiza projetos de pesquisa e análise de mercado e introdução de produtos em 
novos mercados.  
 
Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 v agas  
 
 
13/05/2009 –  19:30 – 20:30 
 
Junior Achievement 
A Junior Achievement é uma associação educativa sem fins lucrativos, fundada em 1919 e mantida pela 
iniciativa privada, que atua em mais de 112 países. Seu objetivo é despertar nos jovens, ainda na escola, 
o espírito empreendedor, através de programas práticos de educação econômica, proporcionando uma 
visão clara do mundo dos negócios e facilitando o acesso ao mercado de trabalho. 
 
Andréia Moleta 
Formada em Administração de Empresas com Habilitação em Marketing pela Faculdade União - Ponta 
Grossa. MBA em Gestão Empresarial pelo IBPEX. Gestora de Programas do Ensino Médio e Gestora 
de Expansão na Junior Achievement desde 2005. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 



 
13/05/2009 –  21:00 – 22:00 
 
Como Vender mais através do Marketing 
Nesse encontro serão abordados temas como: comunicação empresarial, estratégias de comunicação, 
integração do marketing na empresa e a importância da propaganda e do atendimento para o sucesso 
das empresas. 
 
Peres Kreitchmann Júnior 
Diretor Comercial da RIC TV. É Bacharel em Direito, advogado inscrito na OAB-PR,  pós-graduado em 
Marketing pela FGV,  MBA em Gestão Empresarial pela FGV. Atua como professor nas áreas de 
Marketing, Comportamento do Consumidor e Planejamento Estratégico. 
 
Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas  
 
 
13/05/2009 –  21:00 – 22:00 
 
Case Duetto: estratégia de reposicionamento de prod uto. 
A SEPAC é uma indústria paranaense do segmento de papéis tissue, está no mercado há mais de 30 
anos e atualmente é responsável por mais de dois terços da produção paranaense. Ocupa a liderança no 
ranking de participação de mercado nos estados do Paraná e Santa Catarina e sua distribuição abrange 
as regiões sul, sudeste, centro-oeste do Brasil e países de Mercosul. Entre o mix de produtos estão os 
papéis higiênicos, papéis toalhas e guardanapos.  
 
Laércio da Silveira Lacerda 
Gerente de Vendas – Formado em Administração de empresas, especialista em desenvolvimento 
gerencial, mestrando em desenvolvimento de tecnologia. Grande vivência nas áreas de marketing e 
vendas. Co-autor do livro excelência no atendimento ao cliente e diversos artigos sobre marketing e 
vendas. 
 
Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 v agas  
 
 
13/05/2009 –  21:00 – 22:00 
 
Como construir um empreendimento de sucesso  
Nessa palestra o autor relata os passos para a construção de um empreendimento de sucesso. 
 
Jerônimo Mendes 
Graduado em Administração pela FAE (1989).Mestre em Organizações e Desenvolvimento Local pela 
UNIFAE com dissertação voltada para os fafores condicionantes de sucesso nas MPMEs da Região 
Metropolitana de Curitiba. Sócio-Gerente Consult Consultoria em Gestão e Treinamento. Ao longo de 28 
anos de carreira trabalhou em empresas como Klabin, ABS, Bamerindus, Texaco, Volvo e CSN. Atua 
com os temas: empreendedorismo, sustentabilidade, desenvolvimento de pessoas, gestão empresarial, 
mundo corporativo, relacionamento no trabalho, mudança organizacional. É autor dos livros Oh, Mundo 
Cãoporativo! editado pela Qualitymark (2004), Encontro das Estrelas (Infantil) editado pela Canção 
Nova (2005) e Benditas Muletas editado pela Vozes (2006). 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas 
 
 
 
 



 
 

NEO - NÚCLEO DE EMPREGABILIDADE E OPORTUNIDADES  
 
13/05/2009 –  18:00 - 21:00 
 
O Núcleo de Empregabilidade e Oportunidades, em parceria com empresas que atuam em 
Recrutamento e Seleção oferecem um espaço para que os alunos da Escola de Negócios possam ter 
acesso a diversas vagas para trabalhos efetivos e estágios, em nível de graduação e pós-graduação. 
Cada empresa utilizará uma sala na Escola de Negócios para cadastro e dicas sobre o perfil do atual 
profissional da área.  
Empresas participantes: NOSSA RH, GRUPO FOCO, A PRI ORI RH, ETHIGROUP, ESSO e AMBEV. 
 
Salas do térreo da Escola de Negócios 
 
* É importante ressaltar que esse espaço específico não constitui atividades de formação, mas de oportunidades 
profissionais. Por esse motivo, não gera horas de atividades complementares. 
 
 
 
 

Quinta-Feira – 14 de Maio 
 
 
14/05/2009  -  08:00 – 09:00  
 
Cultivando seus Talentos – Construindo sua Carreira   
Talentos são capacidades naturais, comportamentos freqüentes que somados aos conhecimentos e 
habilidades adquiridos representam diferencial de desempenho. Identificar quais são os teus talentos e a 
possibilidade de manifestar nas posições oferecidas no mercado, permitira uma escolha criteriosa das 
empresas e tipos de trabalho. Conhecer quais são os teus Pontos Fortes é essencial para a construção 
de uma carreira de sucesso. 
 
Hugo Nisembaum  
Formado em Ciências do Comportamento e Mestre em Desenvolvimento Organizacional. Consultor nas 
áreas de Identificação e Gestão de Talentos, Desenvolvimento Gerencial, e Educação Corporativa. 
Responsável pelo desenvolvimento do Mapa de Talentos, um instrumento de assessment criado a partir 
da perspectiva da Psicologia Positiva, aplicado para recrutamento e seleção, desenvolvimento, coaching, 
carreiras e planos de sucessão. Consultor da Logos Engenharia S.A. para a implantação do Programa de 
Gestão de Talentos, incluindo o Banco e Mapa de Talentos. 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 
14/05/2009  -  09:30 – 10:30 
 
Gestão de Carreira, Empregabilidade e Visão de Futu ro 
A economia está cada vez mais instável e imprevisível, pois as transformações ocorrem de forma muito 
rápida e constante.  Estas transformações impõem às organizações uma dinâmica permanente no 
sentido de mudar a forma de gerir os negócios e as pessoas,  impondo aos profissionais uma nova 
relação com as organizações, com sua vida profissional e, conseqüentemente, com sua carreira.  Por 
essa razão as organizações devem constantemente repensar e reavaliar o perfil do profissional que 
necessitam, e o profissional, por sua vez, para manter a sua empregabilidade deve desenvolver sua 
performance e competências. 



Ressaltamos que nessa lógica do mercado de trabalho o indivíduo deve assumir uma atitude pró-ativa e 
focada no futuro, na qual três elementos são fundamentais: o auto-conhecimento, o auto-
desenvolvimento e a própria auto-gestão da carreira. Diante desse cenário, essa palestra  fará uma breve 
reflexão sobre a importância dos profissionais focarem suas carreiras profissionais de forma estratégica e 
visionária, para garantir a sua empregabilidade. 
 
Regina Márcia   
Psicóloga, doutoranda em Psicologia pela UFSC, mestre em Psicologia Social pela UNESP, 
professora da UEL, da PUCPR,  pesquisadora na área de Trabalho, Desenvolvimento de 
Pessoas, Gestão de Pessoas e Saúde do Trabalhador.  Atualmente é Assessora de 
Planejamento e Desenvolvimento da Escola de Governo do Paraná (SEAP). Autora de diversas 
publicações entre livros e artigos científicos.  
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 
 
14/05/2009  -  19:30 – 20:30 
 
 O Segredo do Sucesso  
Durante dois anos pesquisamos 200 profissionais de sucesso no Brasil e descobrimos alguns pontos 
em comum - ações que os levaram ao sucesso. Apresentamos estes “segredos” de uma forma 
marcante e instigante. 
 
Cláudio Diogo  
Bacharel em Administração de Empresas, Pós-graduado em Marketing, Pós-graduado em Propaganda, 
Especialista em Consumo. Conveniado com a American Marketing Association, possui extensão em 
Atendimento e Vendas na GM University (Detroit-EUA) e também na ASE Automotive Service Excellence 
(New Jersey-EUA). Já proferiu cerca de 600 seminários por todo o Brasil, África, Europa e América Latina 
e para aproximadamente 180.000 profissionais. Realiza consultoria na criação e desenvolvimento de 
métodos de vendas para inúmeras equipes de vendas no Brasil. Atua como colunista e articulista de 
Vendas e Marketing com inúmeros artigos publicados em conceituadas revistas e jornais do país. É o 
autor do sucesso editorial “V.E.N.D.E.R. Mais e Melhor”, co-autor do livro “POSSO AJUDAR? As 31 
Dicas Para NÃO Vender” e autor no booklet “101 Dicas de Gerenciamento de Equipes de Vendas” pela 
Editora Quantum. Presta consultoria, palestras e treinamento em vendas e gerenciamento de equipes 
comerciais para inúmeras companhias, como: GVT (PR), Eurofarma (SP), American Airlines (SP), Serasa 
(SP), O Boticário (PR), Masisa (PR), Lojas Salfer (SC), Citroën do Brasil (SP), Flexiv (PR), Banco Itaú 
(SP), Ponto Frio (RJ), Mundo Verde (RJ), Klin (SP), Saccaro (RS), Nextel (SP), Tim (SP), Yazigi (SP), 
Syngenta (SP), Electrolux (PR), Banco do Brasil (RJ), Caixa Econômica (DF), Volkswagen Caminhões 
(RJ) entre outras. 
 
Teatro Tuca – CCET (Bloco Azul) - 581 vagas  
 
 
14/05/2009  -  19:30 – 20:30 
Case sobre Controladoria do Grupo Votorantim 
A palestra será para apresentar a jornada da Votorantim Industrial na formação de sua Holding, 
passando de um modelo de governança totalmente descentralizado para a criação de áreas 
corporativas de tesouraria, controladoria , tecnologia da informação, jurídico e recursos humanos. 
 
Luiz Aparecido Caruso Neto - Diretor de Controlador ia do Grupo Votorantim  
Diretor de Controladoria e Serviços Compartilhados da Votorantim Industrial SA, 
Diretor  do Delivery Center da Accenture em Curitiba de 2002 a 2005. Sênior Manager da Accenture do 
Brasil de 2000 a 2002. Regional Project Leader da Unilever 1999 a 2000 – líder de projeto regional para 
conduzir a agenda de mudança de consolidação regional do grupo na América Latina. Management 
Accountant da Divisão de Alimentos da Unilever – de 1995 a 1999; divisão composta por 3 categorias e 



diversas fábricas no de alimentos lojas de matérias de construção, pioneira no conceito de “home 
center”. International Audit Manager da Unilever – de 1992 a 1995; responsável pela auditoria interna na 
América Latina. Gerente de Auditoria e Consultoria da Arthur Andersen – de 1984 a 1991, empresa 
mundial na prestação de serviços de auditoria e consultoria. 
 
Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas  
 
 
14/05/2009  -  19:30 – 20:30 
 
Petra Personal Trader - Mercado Financeiro e educaç ão financeira  
Objetivo da palestra é apresentar produtos de rentabilidade diferenciada e disseminar a importância da 
Educação Financeira com o objetivo de orientar os participantes na administração de suas finanças. 
 
Gustavo Deodato 
Luis Gustavo Deodato, profissional renomado e respeitado no mercado financeiro, é Administrador de 
Empresas com especialização em Engenharia Financeira e Mercado de Capitais, Analista de 
Investimento com certificação pela APIMEC - Associação dos Analistas e Profissionais de Investimento 
do Mercado de Capitais, diretor da PETRA Corretora de Títulos e Valores Mobiliários, e membro do 
Programa "BOVESPA VAI ATÉ VOCÊ", onde tornou-se apresentador oficial de palestras, divulgando 
alternativas de investimento no mercado de ações e renda fixa, em Empresas e Universidades, em 
parceria com a BOVESPA. 
 
Auditório Carlos Costa – CCBS (Bloco Verde) - 196 v agas  
 
 
14/05/2009  -  19:30 – 20:30 
 
A Função da Qualidade na Gestão das Organizações 
Apresentação da evolução da função qualidade nas organizações ao longo da história. Desde as 
primeiras organizações onde o controle da qualidade já se manifestava, temos, principalmente ao longo 
do século XX, um aumento da sua abrangência de atuação nas organizações, alcançando os níveis 
gerenciais e posteriormente o nível estratégico com modelos como o Prêmio Nacional da Qualidade que 
se propõe a descrever o "estado da arte" em gestão empresarial. 
 
Helio Gilberto Amaral  
Graduado em Engenharia de Fabricação Mecânica na Universidade Federal do Rio de Janeiro, UFRJ, 
Brasil.  Doutor em Sistemas Socio-Técnico pela Universite de Technologie de Compiegne, UTC, França. 
Foi Diretor SuperintendenteInstituto Brasileiro da Qualidade e Produtividade do Paraná, IBQP, Brasil. 
2000 - 2003. Atualmente atua como consultor na área de gestão. 
 
Auditório Gregor Mendel – CCBS (Bloco Verde) - 280 vagas  
 
 
14/05/2009  -  21:00 – 22:30 
 
Mediação e Arbitragem 
Economista em relação à Mediação e Arbitragem - uma visão da inserção no mercado de trabalho 
 
Luiz Antonio Rubin – Presidente do Conselho Regiona l de Economia – PR 
Economista e Presidente do Conselho Regional de Economia – PR. Formado em Ciências Econômicas 
pela UFPR, exerceu, por quase 30 anos, a função de analista de projetos de viabilidade econômico-
financeira no Banco Regional de Desenvolvimento do Extremo Sul - BRDE. Fez cursos de capacitação 
em Mediação e Arbitragem e há mais de10 anos atua nessa área de resolução de conflitos.  
 



Auditório Mario Braga – CCBS (Bloco Verde) - 196 va gas  
 
14/05/2009 -  21:00 – 22:30h - ENCERRAMENTO 
 
DESENVOLVIMENTO GERENCIAL - Afinando Empresas para o Sucesso 
O objetivo principal é evidenciar a necessidade da sintonia sistêmica e estratégica entre colaboradores 
de diferentes áreas da organização, como Administração, Marketing, Ciências Contábeis e Econômicas, 
por meio de uma analogia de uma orquestra de músicos com talentos individuais e coletivos divididos 
entre os diversos naipes de instrumentos. O evento irá propiciar a reflexão sobre a interação de vários 
aspectos como: liderança, iniciativa, planejamento, ousadia, trabalho em equipe, alto desempenho e 
disciplina mostrando as similaridades entre o cotidiano e o desempenho de um grupo musical e a 
mecânica vital das estruturas organizacionais, ressaltando as analogias entre a orquestra e empresa, 
regente e líderes e as concordâncias e dissonâncias no gerenciamento das pessoas. 
 
Maestro Paulo Torres  
Violinista, maestro e professor de renome internacional diplomou-se em violino pela Escola de Música e 
Belas Artes do Paraná, BR. Fez Bacharelado em Educação Musical (BSMED) pela Tennessee 
Technological University, USA, Mestrado em Música (MMUS) pela Andrews University, USA e Doutorado 
em Artes Musicais (DMA) pela Michigan State University, USA.  Fez cursos de extensão nas seguintes 
universidades: Virginia Commonwealth University USA, Indiana University em Bloomington USA, Western 
Michigan University em Lausanne SUÍÇA e na University of Michigan em Ann Arbor USA. Realizou mais 
de 2500 concertos como Spalla, solista e regente de inúmeras orquestras profissionais nas Américas e 
na Europa, incluindo a Rússia e mais de 200 palestras em vários países das Américas. Participou do 
corpo docente de várias universidades norte-americanas e de festivais internacionais de música. O 
maestro Paulo Torres desempenha atualmente as funções de Diretor Musical e Artístico da Orquestra de 
Câmara Brasileira e da Orquestra de Câmara da Pontifícia Universidade Católica do Paraná. Paulo 
Torres é também Maestro Adjunto e Spalla da Orquestra Sinfônica do Estado do Paraná. Ocupa ainda os 
cargos de Professor Titular de Violino e de Maestro da Orquestra de Câmara da Escola de Música e 
Belas Artes do Paraná. 
 
Teatro Tuca – CCET (Bloco Azul) - 581 vagas 
 
 
 

MINICURSOS 
 
Os minicursos serão oferecidos especialmente para alunos da PUCPR, uma vez que as aulas 
acontecerão em laboratórios de informática, exigindo uma identificação por meio de senha para 
utilização dos computadores. Somente o curso sobre Análise Financeira e Econômica está 
aberto ao público, já que será oferecido em sala de aula com utilização de calculadora HP, de 
responsabilidade do participante. 
 
 

ESTATÍSTICA COM SPSS – FUNÇÕES BÁSICAS 
Professor Paulo Nogas 
Data 11 de Maio – segunda-feira 
Horário 18:30 – 22:30 
Local Laboratório 02 / Local: CCSA - (Bloco Laranja - 2º Andar) 
Nº de Vagas 40 (vinte) 
Carga horária 4h 
 
 
 



EXCEL BÁSICO 
Professor Renê Bergel 
Data 12 de Maio – terça-feira 
Horário 14:00 - 18:00 
Local Laboratório 02 / Local: CCSA - (Bloco Laranja - 2º Andar) 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 4h 
 
 

INTRODUÇÃO À GESTÃO DE PROJETOS E AO MICROSOFT PROJECT 
Professor Sandro Marques 
Data 12 de maio - terça-feira 
Horário 19:30 – 22:00 
Local Laboratório 02 / Local: CCSA - (Bloco Laranja) - 2º Andar 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 2h30min 
 
 
 

COREL DRAW 
Professora Juliana Cândido Custódio 
Data 13 de maio - quarta-feira 
Horário 14:00 - 18:00 
Local Laboratório 02 / Local: CCJS - (Bloco Vermelho - 3º Andar) 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 4h 
 
 

EXCEL INTERMEDIÁRIO 
Professor Renê Bergel 
Data 13 de Maio – quarta-feira 
Horário 14:00 - 18:00 
Local Laboratório 02 / Local: CCSA - (Bloco Laranja - 2º Andar) 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 4h 
 
 

O Emprego das calculadoras HP (12c e 17B) na anális e financeira e Econômica 
Professor Giovani Bordini 
Data 14 de Maio – quinta-feira 
Horário 14:00 – 18:00 
Local Sala T01 – Térreo do CCSA  (Bloco Laranja) 
Nº de Vagas 30 (trinta) 
Carga horária 4h 

 



 
III Semana Acadêmica 

PROGRAMAÇÃO 
Campus São José  

 
 

 
 
 
19:15 – 20:30 
 
Estabelecendo Padrões de Competitividade - a profis sionalização de uma empresa 
familiar  
Em meio a crise algumas empresas têm lições para ensinar. A Cia Caetano Branco, empresa com mais 
de 70 anos de atuação na fabricação de produtos de força e energia e instalada em São José dos 
Pinhais passou por diversas mudanças organizacionais para manter-se competitiva.  Inovações 
tecnológicas, produção enxuta, gestão da qualidade e das pessoas consistem em boas respostas da 
Cia. Caetano Branco às novas demandas do mercado. Nessa palestra o CEO da Cia. Caetano Branco, 
Marcelo Utrabo apresentará as experiências estratégicas e cotidianas de uma empresa que busca se 
consolidar num mercado competitivo via transição de empresa à profissionalizada. 
 
Marcelo Utrabo 
Engenheiro Mecânico pela Faculdade de Engenharia de Joinville. Iniciou carreira na Brasil Sat, Wap e 
Eletrolux como Gestor Industrial. Foi consultor pela Remam atuando em projetos: implantação de 
fábrica italiana em Joinvile, na Sundown Motos (Manaus, Itajaí, São Paulo); Metalcraft; Plastipar. É CEO 
da Cia Caetano Branco responsável pela profissionalização da empresa. 
 
Teatro Leopoldo Scherner - 580 vagas 
 
 
20:45h – 22:00h  

 

Entendendo o Novo Ciclo de Oportunidades   

A palestra faz uma leitura dos últimos 20 anos da economia brasileira inserida no cenário globalizado e 
apresenta as oportunidades que existem nesse novo ciclo da economia mundial. Explica questões e 
esclarece o cenário pós subprime trazendo as consequências desses acontecimentos na vida das 
pessoas e das empresas. 
 
Mário Roberto Silva de Almeida - Gradual Investimen tos  
Mário Roberto Silva de Almeida - Analista de Sistemas pelo IPEP-SP e economista pela UEL-PR. Agente 
autônomo de investimentos certificado pela CVM e autorizado pela ANCOR, operador de mercados 
futuros certificado pela BM&FBovespa, operador de mercado financeiro há 6 anos, gestor da filial de 
Curitiba da Gradual Investimentos. 
 
Teatro Leopoldo Scherner 580 vagas  
 
 
 
 
 
 



NEO - NÚCLEO DE EMPREGABILIDADE E OPORTUNIDADES  
 
19:00 - 21:00 
 
O Núcleo de Empregabilidade e Oportunidades, em parceria com empresas que atuam em 
Recrutamento e Seleção oferecem um espaço para que os alunos da Escola de Negócios possam ter 
acesso a diversas vagas para trabalhos efetivos e estágios, em nível de graduação e pós-graduação. 
Cada empresa utilizará uma sala na Escola de Negócios para cadastro e dicas sobre o perfil do atual 
profissional da área. Empresa participante: A PRIORI RH 
 
Sala 117 -  Campus SJP 
 
 

 
 
19:15h – 20:30h 
 
 Gestão de Carreira, Empregabilidade e Visão de Fut uro.  
 
A economia está cada vez mais instável e imprevisível, pois as transformações ocorrem de forma muito 
rápida e constante.  Essas transformações impõem às organizações uma dinâmica permanente no 
sentido de mudar a forma de gerir os negócios e as pessoas,  impondo aos profissionais uma nova 
relação com as organizações, com sua vida profissional e, conseqüentemente, com sua carreira.  Por 
essa razão as organizações devem constantemente repensar e reavaliar o perfil do profissional que 
necessitam, e o profissional, para manter a sua empregabilidade, deve desenvolver sua performance e 
competências.  
Ressaltamos que nessa lógica do mercado de trabalho o indivíduo deve assumir uma atitude pró-ativa e 
focada no futuro, na qual três elementos são fundamentais: o autoconhecimento, o autodesenvolvimento 
e a própria autogestão da carreira. Diante desse cenário, essa palestra  fará uma breve reflexão sobre a 
importância dos profissionais focarem suas carreiras profissionais de forma estratégica e visionária, para 
garantir a sua empregabilidade. 
 
Regina Márcia  
Psicóloga. Doutoranda em Psicologia pela UFSC e mestre em Psicologia Social pela UNES. Professora 
da UEL e da PUCPR. Pesquisadora na área de Trabalho, Desenvolvimento de Pessoas, Gestão de 
Pessoas e Saúde do Trabalhador.  É Assessora de Planejamento e Desenvolvimento da Escola de 
Governo do Paraná (SEAP). Autora de diversas publicações entre livros e artigos científicos. 
 
Teatro Leopoldo Scherner - 580 vagas  
 
20:45 – 22:00 
 
Finanças Pessoais 
Poupança, Intermediação Financeira; Ciladas do consumo;Organização do orçamento pessoal; Dicas 
para uma vida financeira tranqüila. 
 
Prof. Carlos Magno A. Bittencourt  
Economista; Diretor do Curso de Ciências Econômicas da Escola de Negócios da PUCPR; Vogal da 
Junta Comercial do Paraná; Ex-presidente do Conselho Regional de Economia – PR e atual Conselheiro; 
Mestre e Doutor em Engenharia de Produção – UFSC.  
 
 
Teatro Leopoldo Scherner 580 vagas  



 
 
 

MINICURSOS 
 
Os minicursos serão oferecidos especialmente para alunos da PUCPR, uma vez que as aulas 
acontecerão em laboratórios de informática, exigindo uma identificação por meio de senha para 
utilização dos computadores. Somente o curso sobre Análise Financeira e Econômica está 
aberto ao público, já que será oferecido em sala de aula com utilização de calculadora HP, de 
responsabilidade do participante. 

 
ESTATÍSTICA COM SPSS – FUNÇÕES BÁSICAS – São José d os Pinhais 

Professor Paulo Nogas 
Data 12 de Maio – terça-feira 
Horário 18:30 – 22:30 
Local Laboratório Informática - 02 - NIAA 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 4h 

 
 

EXCEL BÁSICO – São José dos Pinhais 
Professor Renê Bergel 
Data 14 de Maio – quinta-feira 
Horário 18:30 – 22:30 
Local Laboratório Informática 02 - NIAA 
Nº de Vagas 20 (vinte) 
Carga horária 4h 
 
 


